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Einfach ist das neue Schnelll

BANK11 IM PORTRAT

Turbo bei der Digitalisierung

Fiir Bank11 und den Handel ergeben sich aus dem Digitalisie-
rungstrend liberproportionale Chancen. Die junge Autobank hat
sich ihre Flexibilitat bewahrt und kann schnell auf Markttrends
reagieren. ,Einfach ist das neue Schnell”: So liberzeugen die
Produkte von Bank11 im taglichen Geschift.

Autohandler kennen Bank11 als ein auf die Absatzfinanzierung
spezialisiertes Kreditinstitut mit volldigitalen und effizienten
Abldufen. Mittelstindische Betriebe schatzen die wettbe-
werbsfahigen Produkte rund um Mobilitat und Versicherung.

Innovationen aus Uberzeugung
Prozesse miissen vollstandig ,digital gedacht”,

lhr direkter Draht

Produkte vollkommen neu aufgesetzt werden. zuﬂk":
Erst dann wird das volle Potenzial sichtbar - und Oy

ClhmasD
verwandelt sich fiir Handler sowie deren Kunden ,_é{'::':h*:ﬁ
zum Vorteil. Das ist der Anspruch von Bank11. 2
Viele Produkte von Bank11 enthalten
strategische Komponenten, die an
Problemstellungen des Handels an-

kniipfen. Beispielsweise férdert Bank11

gezielt den Absatz von E-Fahrzeugen,

auf Wunsch auch mit Vorfinanzierung

der staatlichen Forderung.

Foto © stock.adobe.com: antoniobanderas (bearbeitet)

Digital stark, personlich und nah - das ist Bank11.

Weitere Beispiele? Das Kreditmanagement-Tool Victor 3.0 erlaubt voll-
digitale Kreditvergabeprozesse fiir die Absatzfinanzierung. Der digitale
Floorcheck bietet bei der Einkaufsfinanzierung eine deutliche Effizienz-
steigerung. Und weil digitale Prozesse in mancher Hinsicht keinen mensch-
lichen Ansprechpartner ersetzen kénnen, rundet die personliche Betreuung
durch das AuBen- und Innendienstteam das Leistungsspektrum ab.

Eine Ubersicht iiber das Leistungsportfolio von Bank11 bietet
lhnen diese digitale Broschiire. Wir wiinschen lhnen gute
Information und freuen uns iiber |hre Kontaktanfrage!

&)

Lernen Sie die unterschiedlichen Seiten
von Bank11 in dieser digitalen Broschiire
kennen und erfahren Sie mehr dariiber, wie
Bank11 auch lhr Geschaft voranbringt.
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Tools fur Handler: So geht digital!

DIGITALE WERKZEUGE, WIE FUR DEN HANDEL GEMACHT

Digital, aber personlich

Ob E-Commerce oder Online-Beratung: Digitalisierung passiert nicht
von alleine, sondern bedarf stindiger Anpassung. Das Vertriebsteam
von Bank11 holt daher kontinuierlich Riickmeldung aus der Praxis ein.
Nur gemeinsam mit den Verkaufsprofis aus dem Handel kann ein
verldssliches und hilfreiches Tool entstehen. Je nach Marktlage kann
Bank11 ihre Prozesse auch kurzfristig auf neue Situationen anpassen.

Das Ohr stets nah am Kunden und Handel - und auch ein Auge fiir die
Trends der Branche: Diese Kombination aus digitalem High-End und
personlicher Betreuung macht Bank11 aus.

© JETZT NEU: Vincent - Einkaufsfinanzierung goes digital

Beim vollautomatisierten Prozess, ohne Papier und Postversand,
wird dem Handler die Kreditlinie jetzt noch schneller eingerdumt.
Ein digitales Tool, das fiir den Kfz-Handel eine effektive Entlastung
und Zeitersparnis sowie fiir den AuBendienst einen vollumfanglichen
Blick auf den kompletten Prozess bedeutet.

Bank11 bietet
praxisnahe Tools,
die der Handel
zur Digitalisierung
braucht.

lhr direkter Draht
zu Bank11:

© Der Kredit-Assistent Victor 3.0 ...

... digitalisiert die Absatzfinanzierung und entlastet
im Verkaufsalltag. Bank11 verfligt damit Gber eine
der schnellsten Kreditantragsstrecken.

© Der papierlose Vertrag ...

... ist die Basis fiir volldigitale Verkaufsprozesse und
echte Online-Verkdufe. Inklusive Videolegitimation
und qualifizierter elektronischer Signatur.
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© Das Self-Servicing ...

... ist die Abfrage der Darlehens-Ablsekonditionen
durch den Handler in Echtzeit - das raumt
Unsicherheiten beim Anschlussgeschaft aus.

P |

O Die digitale Registrierung ...

... macht es einfach, Partner von Bank11 zu werden,
dank volldigitaler Anmeldung per Online-Formular.

© Der Online-Finanzierungsrechner ... [:—\
... |asst sich auf der Handler-Homepage integrieren
und generiert damit Leads (Kundenkontakte). ui
© Der Smart Floorcheck ... —
... ist die digitale, kostenlose Bestandspriifung mit der ;—
App SEPIA und ersetzt den Besuch externer Inspektoren. —J
© Automatic robotics ... 1 0
... ist die erste Nutzung von Kiinstlicher Intelligenz (KI), (:/—%
z.B. um Fahrzeugbriefdaten automatisiert auszulesen. _%-o

Fotos © stock.adobe.com: antoniobanderas (Auto) | Mykola (Icons)
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SCHNELL MAL EIN AUTO (VER)MIETEN

Der starke Partner
fiir den Handel:

Bank11

Auto-Abos anzubieten, ist fiir Handler vor allem eine Frage der Strategie -
fir mehr Marktanteile, mehr Umsatz, bessere Wettbewerbsfahigkeit.

smive ist das fuir alle, die ganz flexibel ein Auto
fahren mochten. Wahrend auf der Kauferseite die unkomplizierte
Mobilitat gefeiert wird, bietet das Auto-Abo-Modell auch fiir
Autohduser handfeste Vorteile.

Die Tools, die der
Handel jetzt braucht:

Das leistet Bank11

der vom AUTOHAUS-Panel* befragten Handler
gaben an, das Businessmodell Auto-Abo biete

Nutzen statt kaufen:

Als Produkt des Branchenprofis Bank11 ermdglicht smive eine maB3- smive — das Auto-Abo.

geschneiderte Refinanzierung fiir Abo-Fahrzeuge. smive bietet dem
Handler eine Plattform fiir die Fahrzeugvermittlung an Endkunden
im Abo-Modell. Dabei libernimmt smive die zentrale Administration
und Mehrwertservices. Die Partner-Héandler kiimmern sich um

die Autos und ihre Kunden. Eine perfekte Symbiose.

der Handler sehen Auto-Abos

Vorteile sichern

der Handler denken, Auto-Abos boten

Den E-Auto-Schwung
in Verkdufe umsetzen:

So geht Factoring

finden, Auto-Abos wiirden

Win-Win fiir Kunde

v und Handel. Das ist
| *Befragung puls Marktforschung, April 2019 H
E_I_ 1 ) Cross-Selling
'! macht Autohandler
A zum Abo-Anbieter.
2 Werkstattauslastung
Mehr Infos unter mit Extra-Turbo:

g Das ist EvoRepair

smive funktioniert markeniibergreifend, egal ob neu oder
gebraucht. Der Handler kiimmert sich um alles rund ums Auto,
smive ibernimmt die Administration (digitaler Abo-Abschluss,
Vertrag, Versicherung, Zahlungsabwicklung) und maBgeschnei-
derte Refinanzierung.

Hindler profitieren von dem neuen Trend und kdnnen bei
smive selbst zum Abo-Anbieter werden. Eine lukrative
Maglichkeit fiir Handler, den Kunden Fahrzeuge anzubieten.

Ein Auto-Abo ist die ,ldngste
Probefahrt der Welt". Das ist gerade
fiir Elektroauto-Anfanger eine gute Mdglichkeit, heraus-
zufinden, ob dieser Antrieb dauerhaft zu ihrem eigenen
Nutzungsprofil passt.

smive ist unabhéngig. Bank11 hat die Auto-Abo-Plattform
.smive" ins Leben gerufen, die jeder Bank11 Partnerhdndler
nutzen kann.

Jetzt mit Bank11
gemeinsam

im Team spielen
A Hier und jetzt
mit einem Klick zu
E Bank11
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Die Spannung steigt

DAS FACTORING VON BANK11 BEGEISTERT E-MOBILISTEN

Kunden wiinschen sich Unterstiitzung

Eine Kundenbefragung® durch puls Marktforschung ergab, dass sich
diese vom Autohaus konkrete Hilfen rund um die E-Mobilitat wiinschen.

Jetzt vom Schwung der Elektromobilitét profitieren

Um den Absatz von E-Fahrzeugen zu steigern, stellt Bank11
zwei Bausteine zur Verfligung, die der Handel ideal kombinieren
kann: eine giinstige Finanzierung sowie Factoring.

47 0/0 der Kunden freuen sich iiber fundierte Beratung rund um
Forderprogramme. Wer dabei mit einer Vorfinanzierung sowie
der Komplettabwicklung der Férderung im Kundenauftrag
aufwarten kann, sticht positiv heraus.

© E-Power

Hier profitieren Handler und Kunden
von giinstigen Finanzierungskonditionen
fiir elektrisch betriebene Fahrzeuge

aus einer Sonderkondition von Bank11.
Da BEV und PHEV tendenziell teurer in der Anschaffung sind,
ist eine vorteilhafte Finanzierung ein gutes Argument.

B

3090 der Kunden erwarten spezielle Finanzierungs- und
Leasingangebote fiir alternative Antriebe. Die MaBnahmen
von Bank11 treffen also genau ins Schwarze - und gehen
mit dem innovativen Factoring sogar einen Schritt weiter.

Finanzierung und
Factoring bringen
das Geschaft mit
der E-Mobilitat in
Schwung.

© Factoring

Als zweiten Baustein kann der Handler die staatliche Forderpramie
via Factoring fir seine Kunden vorfinanzieren. Dazu kooperiert
Bank11 mit dem Schwesterunternehmen abcfinance GmbH.
Die Abwicklung erfolgt schnell und digital {iber das
abcfinance-Tool Cashfox.

Das Factoring liberbriickt fiir den Kunden die zeitliche
Liicke, die entsteht, weil die Forderpramie vom
Bundesamt erst spater ausgezahlt wird. So kann

der Umweltbonus bei der Darlehenskalkulation

als Anzahlung eingebracht werden: Das

senkt die monatliche Rate und macht

den Kauf attraktiver.

d lhr direkter Draht

zu Bank11:

Foto mittig © stock.adobe.com - antoniobanderas
* Befragung puls Marktforschung, April 2020
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Cross-Selling-Stars

MIT VERSICHERUNGSPRODUKTEN MEHR VERDIENEN

Das Autohaus ist wie gemacht fiir Cross-Selling. Bestehende Kunden-
beziehungen werden dabei genutzt, um ergdanzende Produkte und
Dienstleistungen zu verkaufen. Wichtig ist, dass sich Haupt-

und Nebenleistung erganzen.

Der Vorteil: Kunden bekommen alles aus einer Hand. Wer seinen Betrieb
als Anbieter von Dienstleistungen rund um individuelle Mobilitat

versteht, gewinnt eine Fiille mdglicher Cross-Selling-Potenziale.

Bank11 vermittelt vielfaltige
Versicherungsprodukte im
Bereich der Kfz-Finanzierung.

© Bank11-EvoProtect

Das Besondere der neuen Kauf-
( ‘W preisversicherung bei Bank11:
@_ Der Kunde ist immer, egal ob

Neuwagen oder Gebrauchtwagen,
im Ungliicksfall abgesichert. Die Laufzeit der

Versicherung entspricht hierbei der Laufzeit
der Finanzierung.

© FRIDAY

Jeder Kunde kann fiir die Kfz-
Versicherung seinen Wunschtarif

g wahlen: ,FRIDAY Zahl-pro-Kilometer"
oder ,FRIDAY Original®. Flir zusatz-

liche Flexibilitat und mehr Kontrolle fiir

den Kunden sorgt hierbei die monatliche
Kiindbarkeit der beiden Tarife.

lhr direkter Draht
zu Bank11:

Auch Autohaus-
Kunden schatzen
es, wenn sie alles
aus einer Hand
bekommen.

© EvoPrevent

Giinstig finanzieren und bei Arbeits-

S__ unfahigkeit, Arbeitslosigkeit oder im Todes-
fall abgesichert sein: Das bietet die Rest-

kreditversicherung EvoPrevent, die dann die Kredit-

raten fiir einen bestimmten Zeitraum lbernimmt.

© EvoGap+

T_” Die Kaufpreisversicherung deckt bei Total-

schaden oder Diebstahl die Liicke zwischen
=\ Wiederbeschaffungswert (Leistung der Kfz-
Versicherung) und Kaufpreis. Das erlaubt
einen schnellen Neukauf. Zusatzlich erhalt der Kunde
im Schadenfall ab dem 13. Monat einen Bonus in
Hohe von 10 % auf den urspriinglichen Kaufpreis
als Modell-Upgrade.

Eine weitere Cross-Selling-Option ist die
einfache Zweiradfinanzierung von Bank11:

© EvoBike

.- . DerAntrag fiir die giinstige Finanzierung
E@ von Zweiradern und Zweiradzubehor
w@ erfolgt schnell und unkompliziert online,
der Betrag wird direkt an den Handler
ausgezahlt. Handler liberzeugen ihre Kunden mit
zinsfreien 6 Monaten®, jederzeit kostenfreien Son-

dertilgungen und mehr finanzieller Freiheit durch
eine niedrige monatliche Riickzahlung von 1 %.

Fotos © stock.adobe.com: antoniobanderas (Auto) / antto (Icons)

*In Hohe des Betrags der Erstverfiigung 0% Zinsen fiir 6 Monate, dariber hinaus 6,99 %
eff. Jahreszins; niedrige monatliche Rate in Hohe von 1% des Saldos (mindestens aber 10€).
Bonitét vorausgesetzt.
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Der Aftersales-Boost BANK 1

EVOREPAIR VON BANK11T FINANZIERT REPARATUREN & MEHR

Der starke Partner

Kundenbindung ist Zukunftssicherung Lenkt nicht ab, spart Zeit, lst Probleme gjrdel("1:'a"de'=
Die Werkstatt ist ein Ertragsmotor fiir den Autohandel. Doch betrachtet Es ist dabei kein Login nétig, und es werden nur Angaben wie Name und an
man die letzten Jahre, wird deutlich: Ein Selbstldufer ist auch der Service Anschrift sowie das Geburtsdatum bendtigt. Nach erfolgreicher Validierung

nicht mehr. Margendruck und Online-Konkurrenz setzen die Branche durch Bank11 ist es nur eine Sache von Minuten, bis der
unter Druck. MaBnahmen, die Servicekunden binden, haben daher Prioritat. Finanzierungsvertrag maschinell erstellt und per
Mail zugesandt wird.

Die Tools, die der
Handel jetzt braucht:

Das leistet Bank11

EvoRepair macht das Autohaus
zum Problemloser

Eine teure Reparatur stellt die
Handler-Kunden-Beziehung auf
die Probe. Dann kann es niitzlich
sein, wenn der Serviceberater
direkt zum Kostenvoranschlag
auch eine einfache Losung fiir
die Finanzierung prdsentiert.

Wie etwa die Reparatur-
finanzierung EvoRepair.

Mehr noch: Der Kredit ist in Vorteile sichern
den ersten 12 Monaten zinsfrei.
Die kleinstmdgliche Tilgungsrate
betrdgt gerade einmal 25 Euro,
das Kreditvolumen bis zu
4.000 Euro. Einmal beantragt,
kann der Kunde EvoRepair
immer wieder nutzen und die

4.000 Euro erneut ausschépfen.

Den E-Auto-Schwung
in Verkdufe umsetzen:

So geht Factoring

Win-Win fiir Kunde
und Handel. Das ist

Cross-Selling

12 Monate zinsfrei* A Nutzen statt kaufen:
smive — das Auto-Abo.

Schnell und reibungslos EvoRepair:

fiir Reparaturen & Zubehor Die schlanke Nur vier Schritte und Sie kénnen Sl uciastung
.. L . - 5 it Extra-Turbo:

Dabei ist es wichtig, dass der Serviceberater Reparaturﬁnanzmrung EvoRepair nutzen — und von zusitzlichen Blas )i(s:caEvu(r)lge _
selbststéndig (und ohne Unterstiitzung eines ist 12 Monate Vermittlungsprovisionen profitieren! P
Verkéufers) den Kredit beantragen kann. T Tree .
EvoRepair ist genau fiir diesen Fall optimiert: Zinstrel. evorepair.bank11.de e —
Die Anforderung geschieht via Online-Formular gemeinsam

d nimmt kei i Minuten in A h. i i
und nimmt keine zwei Minuten in Anspruc Ihr direkter Draht im Team spielen

Ubrigens: EvoRepair finanziert nicht nur
Reparaturen, sondern unterstiitzt auch
bei Teilen und Zubehor.

zu Bank11:

Hier und jetzt
mit einem Klick zu

Bank11

Fotos © stock.adobe.com: antoniobanderas
*In Hohe des Betrags der Erstverfligung 0% Zinsen fiir 12 Monate, niedrige
monatliche Rate in Héhe von 1% des Saldos (mindestens aber 10€). Bonitét vorausgesetzt.
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Jetzt mit Bank11 in einem Team spielen! BANK 1

FRFOLG IST TEAMSACHE: IHR NACHSTER SPIELZUG GELINGT MIT BANK11

Der starke Partner
fiir den Handel:

Jorn Everhard,
Geschaftsfiihrer Bank11

... und plotzlich spielen 350 Team-
player mehr in lhrer Mannschaft!

Die Tools, die der
Handel jetzt braucht:

Bank11 sieht sich als starker Partner S e bt

des Handels, daher zahlt der gemein-
) same Erfolg. Egal ob Innen- oder A Nutzen statt kaufen:
(A AuBendienst, IT oder Produkt- smive - das Auto-Abo.

entwicklung - dem Handel Vorteile sichern

zuhoren, Losungen finden,
umsetzen und dann den Pass
zuriick in die Praxis spielen:
Mit Bank11 als Partner
kénnen Sie auf Teamplay
setzen.

Herr Everhard, warum ist es ein
Erfolgsfaktor fiir Autohauser,

Den E-Auto-Schwung
Bank11 im Team zu haben?

in Verkdufe umsetzen:

Wir trainieren intensiv, und das zahlt So geht Factorlng

sich aus. Will heiBen, wir haben unsere
Prozesse im Griff und die digitalen Tools

am Start, die der Handel jetzt braucht. Das
erleichtert den Arbeitsalltag und bringt die
Digitalisierung in die Branche, ohne dass jeder
Héndler das Rad neu erfinden muss. Wir ha- 4] WY
ben diesen Vorsprung auch deshalb, weil wir mit isddmi S o I Fiir mehr Infos
unseren Geschifts- und Kooperationspartnern in — bitte klicken
regelmaBigem Austausch stehen und daher flexibel | : ‘“
auf die Beddirfnisse im Markt reagieren konnen." ' ' Ihr Klick zu

Win-Win fiir Kunde
und Handel. Das ist

Cross-Selling

Werkstattauslastung
mit Extra-Turbo:

Das ist EvoRepair

Hier geht's zu Jetzt mit Bank11

kennenlernen gemeinsam

im Team spielen

Der starke
Partner an y
. L . lhrer Seite! i Hier und jetzt
Fiir den Han.fjel im Einsatz, engaglert. kompetent und . thr direkter T ‘:! i e [k s
auf Augenhdhe - das Bank11 Vertriebsteam (v. 1.): Vertriebs- Draht zu 8% Bank11

leiter Nico Jager, Stefan Persch, Nico Wienke und Simon
Baum mit Bereichsleiter Vertrieb Benjamin Klatt (2. v. r.)
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